Продавец.

Не стоит думать, что основная задача продавца – обменять наши деньги на имеющийся у него товар. На самом деле покупатель очень часто не уверен в своем выборе, поэтому его приходиться «подталкивать» к покупке. Умение быть убедительным, говорить с потребителем на одном языке – одно из главных для тех, чья профессия продавец.

Работа продавцом требует по-настоящему энциклопедических знаний. Покупатель задает множество вопросов и на каждый нужно уметь ответить. В продуктовом магазине нам обязательно нужно знать, насколько сладкими окажутся яблоки, которые нам понравились, в магазине парфюмерии и косметики – подойдет ли этот запах нашему близкому человеку. Вопросы есть всегда и мы всегда ждем, что нам на них развернуто ответят 

В рамках программы профориентации, учащиеся знакомятся с профессией своих родителей. Они побывали на экскурсии в мебельном магазине «Татьяна». Там работает мама Оли Молоствовой. Нас встретили доброжелательные продавцы Молоствова Наталья Николаевна и Пуршева Галина Алексеевна.  Галина Алексеевна провела увлекательную и интересную экскурсию по магазину. Она рассказала о видах мебели, её производителях, сравнили мебель. Нам разрешили посидеть на мебели, учили её раскладывать. Детям было очень интересно!
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